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Horizon 2020. A Leaf Space 1,3 milioni

104- 115- 080

Luca Orlando
MILANO

mm «Certo, abbiamo festeggia-
to, vincere non era per nulla
scontato. Anche se ora dobbia-
mo fare il salto di qualiti: insie-
me ai soldi arrivano anche nuo-
ve responsabilita». Vero. Ma i
soldi intanto ci sono, 1,3 milioni
a fondo perduto conquistati da
JonataPuglia grazie all'ideasvi-
luppata nel 2014 insieme a Mi-
chele Messina e Giovanni Pan-
dolfi: Leaf Space, una rete di
“ascolto” per micro-satelliti in
grado difornire serviziinnova-
tivi ed efficienti nella raccolta
dei dati a terra. Progetto grazie
alquale lastart-up ha dapprima
conquistato i fondi della Fase 1
nel programma Horizon 2020
(somila euro), approdando ora
allo step successivo del capito-
lo dedicato da Bruxelles all'in-
novazione delle Pmi, la Fase 2,
quelladiavvicinamentoal mer-
cato. Per larealta creata da tre
ingegneri aerospaziali del Poli-
tecnico di Milano, incubata in
Polihub (dove & partita I'attivi-

Premiata dalla Ue
larete di ascolto
per micro-satelliti

ta) eI3P del Politecnico di Tori-
no, ora dislocata a Lomazzo in
ComoNext, in termini di rac-
colta-fondisi trattasolo dell’ul-
timatappaallinternodiun per-
corso virtuoso. Fatto di vittorie
in bandi pubblici, ingresso nel
capitale di fondi di venture ca-
pital einvestitoriprivati, eroga-
zione di prestiti da parte del si-
stema bancario. Risorse com-
plessive che ora quasi raddop-
piano a quota tre milioni di
euro,permettendoaLeafSpace
diproseguire nei propripiani. Il
mercatodiriferimento ¢ quello
deimicro-satelliti, oggettida1o
a 100 chilogrammi, segmento a
cuil'aziendaoffreunaretediri-
cezione in grado di prolungare
le finestre di tempo utilizzabili
per l'acquisizione dei dati: un
modoperrendere pitiefficiente
ilbusinessdichistaamontedel-
lafilieraespendetempoerisor-
seperlanciare oggettiin orbita.

«Siamo forsecinquealmon-
do ad erogare questi servizi -
spiega I'imprenditore - e con
questo successo nei fondi Ho-

rizon possiamo puntare alla
leadership. Dopo un anno dif-
ficile,conlancimondialiridot-
ti e anche sfortunati, ci aspet-

tiamounzo018 digrande svilup-
po,unveroe proprioboomper
ilcompartodeimicro-satelliti.
E noi siamo pronti a cogliere
questa opportunita. Il primo
cliente significativo potrebbe
gia arrivare nel 2019, 'ordine
di grandezza é di circa un mi-
lione di euro I'anno».
Lareteesistente consentegia
ora di gestire otto “passaggi” al
giorno, di fatto intercettando i
dati inviati dall’orbita terrestre
ogni 2-3 ore per ogni micro-sa-
tellite. Lettura consentita dalle
quattroantenne piazzateinIta-
lia, Lituania, Spagna e Irlanda,
rete che entro il prossimo anno
raddoppiera allargando la co-
perturageograficaadaltrearee.
«Arriveremo presto ad averne
otto- spiega Puglia - e questo ci
consentira di poter seguire le
costellazioni di satelliti che
stanno per essere lanciate. Sia-

mo gia operativi con alcuni

NATAIN POLIHUB
Laccessoallerisorse della
Fase 2 consente allastart-up
di raddoppiare il network
per offrire servizi alle nuove
costellazioni di satelliti

clienti, effettuando test reali
che dimostrano la validita della
rete. Altri contatti sono avviati,
direi che le prospettive di mer-
catosonoestremamente positi-
ver. Il 2018 sara dedicato al-
I'espansione e al consolida-
mento,conlapartecipazionead
eventiefieredisettoreintuttoil
mondo, la prosecuzione dell’al-
largamento della rete di anten-
ne, 'avvio di partnership e col-
laborazioni con i soggetti chia-
ve della filiera, dai lanciatori ai
costruttoridisatelliti; I'innalza-
mento degli standard qualitati-
vi con I'accesso a certificazioni
Iso. «Oggi siamo 13 - spiega Pu-
glia - ma abbiamo molte posi-
zioni aperte per irrobustire la
squadra, in ambito tecnico,
commercialeeamministrativo.
Direi che a fine anno dovrem-
mo essere almeno una ventina.
La crescita dimensionale ora ¢
unanecessiti».
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