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LANALISI

«Economia,aComo

restano segnali positivi»

Gianluigi Venturini, direttore regionale di Intesa San Paolo
«Anche qui c'e una fase di incertezza, nel tessile lo stallo

e arrivato dopo un primo semestre molto positivo»
MARLETTA A PAGINA 11

LINTERVISTA GIANLUIGI VENTURINL. Direttore regionale Intesa Sanpaolo
11 2018 a Como ha visto una crescita della raccolta del risparmio privato

«FASE DI INCERTEZZA
MA QUI NON MANCANO
I SEGNALI POSITIVI»

ENRICO MARLETTA

eimesiditurbolenzasui
mercati finanziari, lo
spread alungooltrelaso-
gliadeitrecentopunti.Il
contoé stato pesante perleban-
che,perleimprese, perle fami-
glie. Si capisce cosi quantol'ac-
cordo sulla legge dibilancio sia
avvertito,innanzi tutto dal siste-
ma produttivo,comelapossibile
svoltadiunnuovoiniziooperlo-
meno lapremessaperunperio-
domeno segnatodall’incertez-
za.
Gianluigi Venturini, direttore
regionale Lombardia di Intesa
Sanpaolo, hapartecipatoatutte
leassemblee degliindustriali de-
gli ultimi mesi. E, come & acca-
duto a Lariofiere per Como-Lec-
co-Sondrio, hacolto ovunquelo
stesso messaggio: «Dagli im-

prenditorisiélevataal Governo
unarichiesta forte diattenzione
almondodelleimprese».Unan-
noallespalle, peraltro,contanti
segni piu per Intesa Sanpaolo,
chehavisto crescerelaraccolta
del risparmio privato (8,6% a
Como, 13% a Lecco e 18,3% a
Sondrio) maanchel'erogazione
di mutui neiprimi nove mesi (in
particolare aComo +16%) e dei
prestiti (dal 3% di Sondrioal 16%
di Como).

E dal territorio, innanzi tutto dal
settoretessile,qualisegnaliarriva-
no?

Il tessile comasco ha avuto un
primo semestre molto positivo,
poi ¢’& stato un rallentamento.
Cisonosegnali positivimabiso-
gnaessererealisti, sarebbe sba-
gliato aspettarsi lo stesso volu-
me diordinidiqualche annofa.

Oggi, tuttii mercati, operano con
una programmazione molto piti
breverispetto al passatoeleim-
prese devono essere brave ad
adattarsi al contesto con una
sempre maggiore flessibilita
produttiva. Il nostro ruolo conti-
nueraad essere quellodi assiste-
re le aziende dando risposte a
ogni loro esigenza. C’é¢ un mo-
mentodiriflessione manon sia-
mo di fronte a uno stop totale.

MAQUINON MANCANO
TSEGNALTPOSITIVE
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L'altrosettoretrainante,in partico-
lareneldistrettolecchese,équello
dellameccanica. Anchequic'éstata
una frenata?

Eunsettore conunafortissima
propensione all’export e che
continuaad avere performance
importanti. Certo, anche nella
meccanica, nel secondo seme-
stre, la curva della crescita sié
appiattita. Tutti ci auguriamo
che nel prossimo anno, in una
fasemeno segnatadall’incertez-
za, si possa tornare ad avere i
risultati del passato.

Unadellerealtacheleicitasempre
negli interventi pubblici &€ Como-
Next. Per qualeragioneritieneche
il Parco tecnologico possa essere
unostrumentoprezioso perlosvi-
luppo del territorio?

E un valore straordinario per
Como, non tuttiiterritorisono
attrezzatiallo stessolivello. Ab-
biamo in casa un gioiello che
merita di essere valorizzato il
piupossibile. Nonacasoabbia-
mo sceltoComoNextcome una
delle tappe importantidiun per-
corsonazionale dedicato all’in-
novazione alquale hanno parte-
cipato 400 imprese e ben 120
sono state quelle presentinella
giornata chesiésvoltaa Lomaz-
zo.Imprese datuttala Lombar-
diamaanchedal Trivenetoedal
Piemonte, tante startup maan-
che aziende mature, tutte inte-
ressate a fare conoscenza reci-
proca, ad avviare se possibile

N «Primo semestre W «LLa meccanica?
molto positivo Performance

per il settore tessile  importanti

In seguito cestato  Forte propensione
unrallentamento»  all'export»

forme di collaborazione. Il for-
mat che abbiamo scelto sibasa
suincontrionetooneefunziona
bene, come ha confermato il
contesto di ComoNext.

Cosadistingue ComoNextdaglialtri
Parchitecnologici? Perché lei dice
haun qualcosa in pio?

Diversamente da altre realta,
purinteressanti,che hannocre-
atoun’offertaditipoimmobilia-
reancorché dotatadituttiiser-
vizi eleinfrastrutture,aComo-
Next e statocreatouno staffde-
dicato asostenerelacrescitain-
novativa delle aziende. Alle
aziendecheentrano nel Parcosi
chiedel'adesione aunasortadi
contrattodiservizio ed & questo
che fala differenza.

Intesa Sanpaolo ha lanciato dire-
cente“Per Merito”,unostrumento
senzaprecedentiin Italia per soste-
nere la formazione universitaria.
Come funzionae qual € I'obiettivo
di questainiziativa?

Per Merito é parte del program-
maImpactdedicato alle catego-
rie pitufragili,che comprende, ad
esempio,l'erogazione giornalie-
radilOmilapastie 3milafarmaci
alle persone in difficolta. In que-
stocontestosi épensato dimet-
tereapuntounostrumentode-
dicato aglistudentiche ripren-
desse lo spirito della legge sul
prestito d’onore, mettendoadi-
sposizione di tutti i ragazzi un
finanziamentoaccessibile, sen-

zalanecessitadialcunagaranzia
personale o familiare. Da feb-
braiosipotra chiedere il prestito
sulsitointesasanpaolo.comcon
una linea di fido che crescera
progressivamente apattochesi
mantenga un ritmo di studi di
almeno venti crediti (2/3 degli
esami) al semestre. Dopoil con-
seguimentodel titolouniversi-
tario, & previsto un rientro con
rate diluite sinoaun massimodi
quindici anni a tassi estrema-
mente favorevoli. L'obiettivo ge-
nerale & quello di sostenere la
formazione universitariainun
Paese, il nostro, che su questo
terreno ¢ indietro rispetto agli
Stati pit1 avanzati.

Negli ultimi anni avete investito
moltissimosullatrasformazionedi-
gitaledellabanca.Qualisonoirisul-
tatipiosignificativicheaveteotte-
nuto?

Siamo la prima banca digitale
italiana con 8 milioni di clienti
multicanale, dicuiquasi 3 milio-
niusanol’app Intesa Sanpaolo
Mobile. Punto di forza di que-
st’'ultima & la semplicita della
modalita di autenticazione: il
cliente pud accedervi e autoriz-
zare le proprie operazioniin to-
talesicurezza, sfruttandoanche
Iimprontadigitale oil riconosci-
mento facciale per i telefoni di
ultimagenerazione.Conlaapp
oggi si puo fare quasi tutto, otte-
nereun prestito come pagareun
bollettino o gestire la carta di
credito.

Gianluigi Venturini

Gliinvestimentineldigitale quanto
hannoincisosullaretedellefiliali?
Larete éstatarazionalizzata, ci
sono statedelle chiusurelidove
c’erano sovrapposizioni ma la
nostraconvinzione échedigitale
efilialidebbano lavorare inmo-
dosinergico. Lapersona,ilcon-
tattodiretto coniclienti, restano
strategici. Il digitale piuttostoha
consentito allefiliali di fare me-
noattivita disportello e maggio-
relavorodiconsulenzaedisup-
porto al cliente. Vorrei inoltre
sottolineare i risultati ottenuti
da Banca 5, la nostra banca di
prossimita in convenzione con
le tabaccherie. 129 esercenti a
Como, 74 aLeccoe 30 aSondrio,
con1.900 attivita di prelievo solo
a Como in pochi mesi.

Traleiniziative sulterritorioéstori-
calacollaborazione conComocuore.
Si,éun’iniziativaacuiteniamo
moltissimo. Sullanostrapiatta-
forma Forfunding & presente il
progetto di crowdfunding per
l'acquisto didefibrillatori auto-
matici ediecocardiografici por-
tatilidautilizzare sulle auto del
118, conl’obiettivodi migliorare
la gestione del primo soccorso
cardiaco. A oggi sono stati rac-
colticirca70mila euro, obiettivo
della raccolta & arrivare a
150mila euro. Tutti possono
contribuirvi,indicandounapre-
ferenzaperladestinazionedel-
I'apparecchio salvavita.

WEASE DIINCERTEZZA
MAQUINON MANCANO
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