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Sezione: COMO NEXT

NOVITA DA TESISQUARE CHE HA SIGLATO UN’ALTRA IMPORTANTE PARTNERSHIP

CHERASCO

In un contesto in cui i paradigmi del
mercato Retail e della Grande Di-
stribuzione

stanno mutando radicalmente, in-
fluendo sul disegno di nuovi mo-
delli di business e tecnologici, Te-
" sisquare ha siglato una partnership
con Digitelematica, software hou-
se italiana con un’esperienza nel
settore di oltre 15 anni che opera
all'interno dell’innovation hub Co-

LB

moNEXT di Lomazzo (Como) per lo
sviluppo di applicazioni web e mo-
bile. L'obiettivo principale dell’ac-
cordo & fornire ai Retailer una solu-
zione integrata che supporti lo svi-
luppo del

loro business, con un approccio om-
nicanale che sia al passo con le nuo-
ve esigenze dei consumatori finali.
Tesisquare offrira la soluzione di e-
commerce MarketSuite integrata con la

Retail Collaborative Platform di Tesi-

square per la gestione end-to- end dei
processi per il mercato Retail e la Gran-
de Distribuzione.

“Questa partnership consente il com-
pletamento della nostra offerta in am-
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bito retail per supportare le strategie di
omnicanalita dei retailers ampliando
'offerta di front-end” - sottolinea Mau-
ro Gullino, Business Executive Retail
di Tesisquare. MarketSuite & la solu-
zione e-commerce per la gestione del
business: dal negozio virtuale alla cu-
stomer engagement, che permette il
monitoraggio delle vendite on-line, di
tutte le attivita di in-store picking e di
point of contact (Home delivery, Dri-
ve-through, Gestione locker), suppor-
tando tutte le attivita del customer ca-
re. b.o.

e e
=t ot

Peso: 20%

Te|p—|;e55 Servizi di Media Monitoring

Il presente documento € ad uso esclusivo del committente.



